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CUPRINS

1. Putin din povestea mea

2. Cum sa duci o viatd de om bogat?

3. Cum incepi o afacere cu 0 lei?

4. Educatia, de ce este importantd?

5. Esecul, calea spre succes

6. Prietenii-ajutor sau piedicd

7. Cum elimini barierele mentale proprii sau pe ale
celor dragi?

8. Ce inseamna succesul pentru tine?
9. Doar daci esti ,, NEBUN” vei reusi!
10. Pune banii pe primul loc!

11. Iubeste-te pe tine si apoi pe ceilalti!
12. Manipuleazi prin sinceritate!

13. Si daca pierzi...

14. Totul sau nimic

15. Ce facem cu lenea?

16. Timpul-prieten sau dugsman

17. Prietenia in afaceri

18. Ce si faci dupa ce citesti aceasta carte!?
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19 Capitolul care nu era prevazut: cand am pierdut

totul, am castigat totul!



Introducere

Poate ci ar fi trebuit sd scriu cartea aceasta cAnd
as fi avut 1.000.000 de euro In conturi sau poate ca nu.
M-am gandit mult daci sd scriu acum aceasta carte sau
dacd sid mai astept, iar Universul mi-a dat rdspunsul:
SCRIE-O ACUM!!!

S#ricia poate s existe pe multe planuri, poti fi
sdrac in dragoste, sirac emotional, dar pentru mine,
atunci cAnd mi gindesc prima datd la sdrdcie sunt -
BANII. O si aflati mai multe despre mine in partea
numitd povestea mea, insd as dori sd fac o scurtd
introducere. M-am niscut intr-o familie saracd, multi
ar denumi-o clasa de mijloc, dar in realitate era sdraca.
Clasa de mijloc pentru mine inseamna mama profesor,
tata inginer sau undeva pe acolo. Ei bine, eu am avut-o
doar pe mama, fiindcd parintii nu s-au inteles. Nu am
fost siraca lipitd pamantului sau s nu am dupd ce bea
api, insd stiu cd nimeni dintre cei care vor citi aceasta

carte, nu se inscrie in categoria anterior mentionatd.



Dar ca s infelegeti, a fost o perioada de peste 3 ani, in
care am trdit din pensia alimentard primitd de la tatil
meu de 150 lei, adicd 30 de euro aproximativ. Pana la
facultate, hainele mele au fost de cipitat, primite de la
rude.

Pot spune insd c& norocul a fost de a tridi intr-o
comunitate, mama avénd 6 frati. Asa ci, atunci cand nu
avea unul, avea celilat, atunci cind nu avea mama,
aveau frafii ei gi invers. Vreau s3 adaug ci niciodati nu
mi-a fost rugine si muncesc, indiferent ce fel de munca
era, atita timp cét aducea bani. Asa ca, prin liceu ma
duceam, i spun eu ,la pialmute”, la focus grupuri,
reclame si am ncercat chiar la promotii. ,,La palmute”
inseamnd cd ma duceam ca public spectator la emisiuni
si bateam din palme. Luam cam 50 lei pe vreo 12 ore
sau cred cd 15 lei pe vreo 3-4 ore. Erau bani putini, dar
ii primeam, nu ii dideam.

O péfanie amuzanti este cdnd mama s-a dus si
culeagd ciuperci de pe cdmpul de la capitul strizii unde
locuiam §i unii au aruncat o masini cu porumb. Mama
fiind cu un cérucior, a adunat din porumbul aruncat

(care era bun de méncat, chiar cei care l-au aruncat au
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indrumat-o s il ia acasd). Venind acasd, am luat
cdruful si am mers cu el din poartd in poarti. Am
vandut 3 stiuleti la 1 leu, iar in cateva ore i-am dat pe
toti. Aveam vreo 17 ani. I-am dat mamei grosul din
bani si mi-am oprit $i eu 50 lei. Strigam pur si simplu:
,,porumb de vanzare”. Alte ori, am fost cu fier s il
vand. Cert este ci nu mi-a fost niciodatd rusine sa
muncesc si ca si SCAPI de SARACIE, primul pas este
si nu iti fie rusine si muncesti. In plus, unul dintre
motto-urile mele este ,,fiecare ban conteaza”. Nu iti fie
teamd si faci bani! Nu te gandi la stereotipuri si
prejudeciti! Gindeste-te ca fiira bani esti SARAC.
Daci esti incd adolescent i nu numai (dacd
doresti s faci un ban in plus la orice vérstd) fa-o. Sunt
milioane de moduri de a face bani féra sa iti bati capul
prea mult, doar cu dorinta. Poti vinde hainele pe care
nu le mai porti pe grupuri de specialitate, poti pune
zarzavaturi si dulceturi i s le vinzi printre vecini, poti
face bors, branza sau poti vinde oud. Sunt mijloace de
a produce bani. Poti sa faci asigurdri, indiferent de
varstd. Poti si ai un talent de care sa profifi sau poti

invita si pui unghii, gene §i sd céstigi bani de la
7



prieteni sau chiar poti merge pe camp sau in padure sa
adunci urzici, poti corecta texte sau sa inveti marketing
$1 pot sd scriu la nesfarsit astfel de exemple. Ce vreau
sd subliniez este faptul ci poate aceste activititi vi se
par injositoare, insd cred cd e mai injositor si nu iti
permiti sd iti iei un deodorant de 10 lei sau cel mult un
sdpun si sd mirosi a transpiratie decat si faci rost de
bani sau e mai injositor si inseli oamenii decat si faci
orice munca cinstitd, dar considerati ,,munca de jos”.
Oamenii sunt saraci din comoditate. Pur gi
simplu nu le place s munceasci si da, preferd sa nu
aibd ce ménca decét sa meargi pe camp sd culeagi o
urzicd, si culeagd un fruct sau ciuperci sau pur si
simplu sd spele vasele. Pe de alti parte, mai este lumea
falgilor séraci, este lipsa de demnitate, care pe multi i
imbogateste. Existd aici 2 categorii, categoria celor
care furd bani multi prin diferite firme, fac activitati
ilegale; si a celor care sunt imorali, care cersesc, dar
mai ales, a celor care inventeazi false probleme.
Sincer, pe primii {i condamn, insi pe cei din categoria

a doua nu fi laud, dar nu pot si spun ci ii condamn.



Clar nu sunt un exemplu de urmat, insa pand la urma si
el ,, muncesc”.

Ma uit si pe stradd, vdd mame care ceresesc,
oameni in puterea muncii care ceresesc, oameni care se
prefac bolnavi care ceregesc si sincer mi-e mild de ei.
M3 gindesc cd poate nu au bani de un covrig sau poate
chiar sunt bolnavi. Ma gindesc cé nu sunt eu in masura
sd judec si le dau leul acela. In realitate insd, vreau si
vi impirtigesc citeva situatii ale unor astfel de oameni.

O bunicuts, pricdjitd, care se vdita cd nu are de
mancare, Ti spune unei vinzitoare de la magazinul de
unde mi-am luat pantofi cati bani face pe zi §i n-o sa
ghiciti cat facea: 1000 lei pe zi, adicd vreo 200 de euro
pe zi, asta insemand 6000 de euro pe lund, dar era
supirati fiindcd avea doar bani de 1 leu. Bunicuta isi
cumpirase apartament de 4 camere, cu bani cash. Un
tip care se tara pe jos, la propriu, prin ratb, cand a iesit
din ratb nu mai avea probleme, ba mai mult a sérit chiar
si gardul protector din statia de ratb. Un alt tip cersea
pentru operatia sa, fiind extrem de ars pe corp. Probabil
multi dintre cei care locuiesc in Bucuresti 1-ati vazut

cel putin o datd. Dupi ce colectase o sumd de bani din
9



ratb-ul unde eram si eu, se aseazi pe un scaun la
capatul ratb-ului si isi numard banii, apoi Isi scoate
biletele de la pariuri sportive si vorbeste cu un alt
barbat care era in ratb ci vrea si meargd si bage la
parturi.

Acestea sunt clar anti-exemple, insd din orice
lucru putem invita. Ce invitim din povestile de mai
sus: faptul cd pentru a fi bogat nu trebuie si ai rusine.
Iar aici vei vedea ci ruginea este cea mai proasti scuzi
atunci cand devii antreprenor. Nu trebuie si iti fie
rusine sd 1i propui clientului alte servicii pe motiv ca
deja i-ai vandut prea mult §i si nu te creadd prea
insistent sau chiar nesimtit. Cred c3 un alt cuvant poate
mai potrivit pentru exemplul dat ar fi frica, la care se
mai adaugd un cuvant, prejudecitile. Nu trebuie si iti
fie rusine atunci cind suni pe cineva pentru o vanzare,
gandindu-te ca il deranjezi. Nu trebuie si ifi fie rusine
sa spui ceea ce crezi §i ce simt{i pentru a nu fi nebun.
Fii nebun si bogat decét un om normal si sdrac si stii
ce, de multe ori oamenii nici nu cred ceea ce gandesti

tu ca ar crede.
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Apoi pentru a vedea despre ce va fi vorba in
aceastd carte, In care mi-am propus si te ajut ca din
acest moment 1n care o citesti sd duci o viatd mult mai
buni, am si i dau un alt exemplu din viata mea (iti voi
face o prezentare foarte frumoasd §i interesantd in
capitolul urmator). Era primul an de facultate, faceam
20 de ani, era vacanta de varid. Mama nu avea si Imi
dea bani, asa ci o colegd m-a ajutat sa fiu ospatarita pe
timp de vari la terasa unde lucra si ea. Ce pot sd spun
este ci eram o ospitdritd groaznica. Ca sd Intelegeti,
am varsat paharul de cocktail pe client, am spart pahare
si ce e poate si mai riu, e cd nu avea forfd i nici tactica
sa deschid sticlele de vin. Pur si simplu dadeam sticlele
clientilor. Salariul era de vreo 700 lei, insd mai ficeam
tips de vreo 1000 lei, un tips foarte mare in raport cu
ceea ce ficeau colegele. De multe ori aveam tips mai
mare decat al tuturor celorlalte colege. De asemenea,
programul de lucru era unul horror, practic lucram
chiar si 17 ore pe zi, de la 18:00 seara pand a doua zi la
9:00 dimineata, apoi aveam a doua zi liberd, practic era
zi cand ieseam de la lucru, urménd ca in urmatoarea zi

si incep de la 9:00 la 18:00 si in cealalti zi de la 14:00
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la 22:00. Ajungeam acasd si mi usturau tilpile de
durere sau mé Infepa inima de somn, dar aveam bani.
Aveam bani sa i dau mamei mele, aveam bani si imi
iau o haind, aveam bani si plitesc un suc.

Doud lucruri vreau si subliniez din cele de mai
sus: nu trebuie si fii perfect ca sd faci bani. Trebuie mai
mult decét orice sa fii placut si si stii sd vinzi. Eu
faceam bani §i eram plicutd fiindcid nu ldsam omul
flaméand. Desi era terasd si nu prea aveau méncare,
seara dupd 18:00 se facea gritar, dar nici atunci nu
aveau tot ceea ce era in meniu. Asa ci dacid clientul
voia ceafd de porc si nu era, 1i spuneam despre cét de
bund este pulpa de pui sau invers. Niciodati si nu spui
,NU” clientului. Bineinteles, ci in momentul in care
nu rezonezi cu un client, atunci nu trebuie si il servesti
fiindcd trebuie sa ai cdt mai multi clienti si nevoie de
bani. Eu, la salonul de remodelare corporali pe care il
detin in acest moment, am cliente care intarzie peste 30
de minute, cliente care vorbesc mult si ne spun toate
traumele vietii lor sau cliente pe care nu le iubesc
absolut deloc - nu vin la programare, dar nici nu

anunta. Pe primele, daci se repetd sau nu inteleg, pot
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si nu le mai primesc, insé pe cele din categoria a doua
le blochez fari nicio discutie pe toate canalele de
comunicare. Timpul meu costd! Poate sd nu coste bani,
ins# este atit de pretios incét nu imi permit sd am In
lista de telefon oameni care nu respectd munca altuia.
Nu le scriu nimic, nu am nevoie de scuze inventate §i
minciuni sau de alti programare la care s nu vind, pur
si simplu le blochez si acelasi lucru il fac si cu clientele
care anuleazd 2 programari. Inteleg, prima dati se
poate intAmpla oricui sd nu poatd ajunge, insd a doua
oard, daci nu intervine ceva groaznic, atunci nu ai
scuze. Si nu intervine. Cele mai frecvente scuze
intalnite sunt: ,,nu pot s vin, plec din Bucuresti, sunt
obositd, nu scap de la birou” $i mai este uneori scuza:
,,iu mi simt prea bine”. In cazul ultimei este de inteles,

insi pe toate celelalte eu nu le tolerez daci se repeta.

Trebuie si subliniez ca respectul fatd de celdlalt
este unul dintre elementele succesului, iar dacd tu nu
il respecti pe celalalat in chestiuni minore, nu te agtepta
sd primesti acest lucru in schimb. Nu mé deranjeaza

neapdrat ¢ nu vin, cat mi deranjeaza ci nu anunta. Pur
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$i simplu, pot scrie un mesaj scurt: ,nu mai pot
ajunge”. Nu mi intereseazi cauza, scopul sau motivul.
Nici mécar nu intreb. Prin urmare, pare paradigmatic,
dar cred cd e destul de corect sa iti spun ,,vinde tuturor,
dar nu vinde oricui”.

Un alt lucru pe care vreau si il sublniez, este ci
daca vrei bani munceste, munceste i iar munceste si
nu te vaita cd muncesti 12 ore spre deosebire de altii
care stau 8 ore la job. Unchiul meu are o vorbi : ,,decét
sa muncesc pe degeaba mai bine stau degeaba”. Pot fi
intr-o mésurd de acord si cu acest lucru, insi nu cu
totul. Aici se face referire la munca prost platit, insa
si dacd muncesti si esti prost plitit tot ai bani, spre
deosebire daci stai degeaba. Dacil stai degeaba, chiar
nu ai niciun ban. Aceste mici exemple sunt pentru a-ti
spune ,,nu trdi in siricie lucie din lene, prejudeciti,
stereoptiuri, frica”. Insa, un alt sfat pe care vreau sa ti-
I dau in aceastd parte introductiva este si visezi spre
mai mult. Exemplele date sunt in mod deosebit pentru
perioada cand esti adolescent, pentru a te invita cu

munca sau poate pentru perioada cand esti pensionar
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